
Sie sind durchweg Vertriebler und suchen die Herausforderung?

Bei uns erwartet Sie ein internationaler Kundenstamm mit anspruchsvollem Produktportfolio.
Sie planen Ihre Vertriebsaktivitäten selbstständig und sind im Außendienst bei unseren
Kunden national und/oder international vor Ort unterwegs. Ihre Vor- und Nacharbeit
erledigen Sie vom HomeOffice aus und reporten Ihre Vertriebsergebnisse.

Vertriebsmitarbeiter Außendienst (m/w/d)
verschiedene Regionen bundesweit sowie Süd- und Osteuropa

Ihre Aufgaben

Sie besitzen

Sie erwartet

 Eine unbefristete Festanstellung mit einer attraktiven Vergütung zzgl. einer 

leistungsorientierten jährlichen Prämie

 Ein Tätigkeitsfeld mit herausfordernder Aufgabenstellung

 Ein Firmenwagen mit privater Nutzung

 Flexible Arbeitszeiten

 Sozialleistungen wie bAV oder VWL

Wir freuen uns auf Ihre ausführlichen Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihrer
Gehaltsvorstellung, entweder per Post oder per E-Mail an: personal@exxellin.com

Bitte beachten Sie unsere Datenschutzbestimmungen auf www.exxellin.com

Die EXXELLIN Gruppe ist

ein Hersteller hoch-

genauer gehärteter, un-

gehärteter sowie ver-

chromter Präzisionswellen

und Kolbenstangen.

Unsere Produkte durch-

laufen hochmoderne Fer-

tigungs- und Prüflaboran-

lagen Sie sind grundle-

gende Bauteile für Linear-

anwendungen unter-

schiedlichsterBereiche.

Wir beliefern weltweit

Kunden aus den Bran-

chen Maschinenbau, Au-

tomobil-, Medizin- und

Luftfahrttechnik genauso

wie Kunden aus der

Nahrungsmittelindustrie

und der Landwirtschaft.

Wir bieten neben vielen

Standardprodukten auch

individuelle, kunden-

spezifische Lösungen.

Exxellin Linear 

GmbH & Co. KG

Rogätzer Str. 34

39326 Wolmirstedt

Tel: 039201 – 700-500

www.exxellin.com

 Vertrieb von Lineartechnik-Produkten im In- und Ausland

 Aktive Betreuung und Weiterentwicklung Ihres Kundenstamms in Kundenterminen 

vor Ort, telefonisch oder per E-Mail

 Bearbeitung von Anfragen und Aufträgen, Erstellen und Nachhalten von Angeboten

 Umsetzung von Vertriebsstrategien, Umsatzsteigerung, Neukundenakquise

 Regelmäßiges Reporting Ihrer Vertriebsergebnisse

 Ein ausgeprägtes Vertriebsverständnis mit Erfahrungen im Vertriebsaußendienst

 Eine selbständige und eigenverantwortliche Arbeitsweise mit dem Focus auf 

Umsatzverantwortung und Zielvorgaben

 Den erforderlichen technischen und kaufmännischen Sachverstand, Erfahrungen oder 

technische Kenntnisse im Linearbereich sind von Vorteil

 Erfahrungen im Umgang mit ERP-Systemen sowie den MS-Office-Produkten

 Kenntnisse in Fremdsprachen

 Die notwendige Reisebereitschaft mit der entsprechenden Flexibilität in der 

Arbeitszeitgestaltung


